
TSC, The Chilled Snack Company, ist ein weltweit agierendes und wachstumsorientiertes Unternehmen, das sich auf die 

Entwicklung, Produktion und Vermarktung gekühlter Snacks spezialisiert hat. Kern des Portfolios sind Milch Snacks - 

sowohl für das Private Label als auch für das Markengeschäft. Mit seinen innovativen Produkten ist TSC Lizenznehmer 

von Top Brands wie Milka oder Oreo. TSC kooperiert weltweit mit der FMCG- und Dairy Industrie sowie den führenden 

Retail- und Distributionsunternehmen. Zur Erweiterung des Teams suchen wir am Standort Wels einen engagierten:

Das erwartet dich:
Als Key Account Manager (m/w/d) bist du Teil eines top 
motivierten und kollegialen Teams mit Headquarter in Wels (AT) 
und übernimmst von Anfang an Verantwortung für die Betreuung 
und den Ausbau von bestehenden Kunden, für die Gewinnung von 
Neukunden sowie Sicherstellung der Listungen und Promos im LEH 
in Deutschland. Zu deinen Hauptaufgaben zählen der Aufbau und 
Pflege langfristig stabiler Kundenbeziehungen und die Angebots-, 
Preis- und Konditionsverhandlung bis zum Vertragsabschluss. Du 
kümmerst dich um die Entwicklung kundenspezifischer Aktionen 
und Vertriebsstrategien und bist zuständig für die kontinuierliche 
Weiterentwicklung deiner Bestandskunden und Ausschöpfung 
der Umsatzpotenziale. Ferner erstellst du regelmäßig 
Marktanalysen über Zielmärkte und Zielkunden und wirkst bei 
Produktentwicklungen und Relaunches mit. 

Das bringst du mit:

••	 Leidenschaft für gekühlte Riegel

••	 Abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung 	
	 (FH/Uni/HAK/HTL)

••	 Einschlägige Berufserfahrung im Vertrieb sowie Kontakte zum LEH  

••	 Fundierte EDV-Kenntnisse (MS Office)

••	 Sehr gute Deutsch und Englischkenntnisse

••	 Hohe Reisebereitschaft 

••	 Analytische und strukturierte Arbeitsweise 

••	 Verhandlungs- sowie Organisationsgeschick

••	 Kundenorientierte Handlungsweise  

Deine Vorteile bei TSC:

••	 Abwechslungsreiche und verantwortungsvolle Position in einem 	
	 internationalen Unternehmen 

••	 Krisensicherer Arbeitsplatz mit Perspektiven und guten 		
	 Weiterentwicklungsmöglichkeiten

••	 Professionelles Umfeld mit hilfsbereiten KollegInnen und 	
	 Du-Kultur

••	 Umfassende Einschulung und darüber hinaus stets offene Türen

••	 Erfolge feiern wir gemeinsam im Rahmen von Firmenevents 

••	 Flexible Arbeitszeiten mit Homeoffice Möglichkeit

••	 Laptop und Mobiltelefon

••	 Weitere Benefits (Bonus für Fitness/Öffis)

••	 Eine leistungsgerechte Vergütung ab EURO 60.000 brutto/	
	 Jahresgehalt (mit der Bereitschaft zur Überzahlung in 		
	 Abhängigkeit von Erfahrung und Qualifikation) und einen 	
	 neutralen Firmenwagen zur Privatnutzung  

Key Account Manager Deutschland  (m/w/d)
Lebensmittelindustrie
(38,5) Vollzeit

Leidenschaft für 
gekühlte Snacks?
Komm zu uns ins Team!

Falls wir Sie für diese herausfordernde Tätigkeit begeistern 

konnten, freuen wir uns über Ihre Bewerbungsunterlagen.  

Senden Sie diese bitte an Frau Dott.ssa Mag. Daniela Stabile: 

E-Mail: bewerbung@tsc.at, Tel. Nr. +43 7242 / 9015 102

TSC Food Products GmbH

Bahnhofplatz 1, 4600 Wels
www.milksnack.com


